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Vanquish und Jetro Platforms legen Partnerprogramm auf
Zwei Varianten fiir Reseller und Integratoren

Oldenburg, Marz 2007. Wieder stellen die Oldenburger Spezialisten fur
Server-based Computing und Thin Clients der Vanquish GmbH ihre
Fahigkeiten als strategischer Partner fir Channelaufbau unter Beweis: In
Zusammenarbeit mit Jetro Platforms legt das Unternehmen speziell fur
Reseller und Integratoren mit Fokus auf Server-based Computing ein
Partnerprogramm auf. Das Blindnis mit dem Namen ,Jetro Platforms
Partner Netzwerk® bietet in zwei Varianten hohe Margen bei der
preisgekronten Enterprise-Losung COCKPIT, steigert Vertriebsaktivitaten
durch optimalen Support und leistet dartber hinaus Unterstitzung zu

Technik und Marketing.

Reseller Programm

Alle Wiederverkaufer mit fachlicher Kompetenz in Server-based oder
Remote Computing erhalten durch das Reseller Programm die komplette
Unterstutzung des ,Jetro Platforms Partner Netzwerks®. Dazu gehoren
Vertriebstrainings, Strategiefindung oder aktive Beratung zu speziellen
Vertriebsaktivitaten genauso wie das Einarbeiten eines Vollzeit-
Technikers in Implementierung, Konfiguration und Support von Jetro-
Produkten. Weiterhin erhalten Teilnehmer personalisierte Marketing-
Unterstltzung, Leads sowie Lizenzen von Jetro COCKPIT fur den eigenen

Bedarf oder Prasentationszwecke.

Integrator Programm

FUr Integratoren mit Kernausrichtung oder fokussiertem Schwerpunkt auf
Server-based Computing bietet das Partner-Programm eine intensive
Zusammenarbeit mit Management, Entwicklung und Support von Jetro

Platforms. Dies beginnt mit einem personlichen Sales-Training Webinar
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von Jetro sowie einem direkten Zugang zu einem Channel Manager fur
weitere Fragen und hort mit weiteren Vertriebstrainings noch lange nicht
auf. Fur die Technik macht Jetro zwei Mitarbeiter mit der Funktionsweise
und Implementierung der Produkte vertraut und bietet daruber hinaus
mehrere Support-Quellen inklusive Helpdesk. Das Marketing erhalt durch
einen kundenindividuellen Plan, Market Development Funds und
qualifizierte Leads weitere Unterstutzung. Auch hier bekommen

Teilnehmer eine 20-Benutzer Lizenz des Produktes.

Bei Jetro COCKPIT handelt es sich um eine zentral installierte Server-
based Computing Plattform, welche die Windows Terminal Services um
Funktionen wie zentrales Management, Windows Seamless Desktop,
MTS- und Applikations-Load-Balancing, Druckoptimierung sowie sicheren
Fernzugriff erweitert. Die Einfachheit der COCKPIT-Architektur ermdglicht
eine schnelle Implementierung und anspruchslose Pflege. Unkompliziert

verlauft auch die Installation auf einem oder mehreren Servern.

Uber Vanquish GmbH:

Die Vanquish GmbH ist eines der fihrenden Distributionsunternehmen im IT-Markt fur
Server-based Computing und tritt sowohl als Value-Add-Distributor als auch als
strategischer Partner zum Channelaufbau fir internationale Hersteller auf.

Vanquish vertreibt Server-based Computing-, Thin-Client-, Performancemanagement-
und Kommunikations-Lésungen und besitzt eine hohe Beratungskompetenz. Derzeit
verflugt das Oldenburger Unternehmen noch (iber weitere Vertriebsbiiros in
Langenpreising bei Minchen und Halver bei Dortmund.
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